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 Chi userà il software?Quale problema risolve il
software?

Come sarà distribuito e utilizzato
il software?

Cosa devi fare per sviluppare il
software?

Con chi collaborare per realizzare
il software?

Relazioni con i Clienti

08

Come supportare gli utenti?

Risorse Chiave

03

Di cosa hai bisogno per sviluppare il
software?

Struttura dei Costi09
Quanto costa? Costi di sviluppo e manutenzione.

05 Flussi di Entrata
Qual è il valore economico del software? In termini di risparmio e tempo.
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